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Lima, 6 de junio 2024

TERMINOS DE REFERENCIA PARA CONSULTORIA EN DESARROLLO DE
DOS PLANTILLAS PERFIL MERCADO Y PERFIL PRODUCTO USANDO HERRAMIENTAS DE
INTELIGENCIA COMERCIAL — POWER BI

SIPPO PERU
1- Antecedentes:

SIPPO y la Cdmara de Comercio de Lima, en el marco del Memorando de Entendimiento
vigente, han identificado actividades conjuntas a fin de fortalecer el portafolio de servicios
de dicho organismo de apoyo comercial. Es asi como se ha visto por conveniente desarrollar
las capacidades del equipo técnico del area de Inteligencia Comercial y el area de sistemas
para el fortalecimiento de los mddulos de atencion sectorial en inteligencia comercial,
especificamente para la creacion dos plantillas: perfil de mercado (SUIZA) y perfil de
producto (Cacao) usando herramientas de inteligencia comercial - POWER Bl y las mejoras
al CAMTRADE, a fin de brindar informacidn rdpida y eficiente a los distintos asociados y
publico en general.

Los perfiles seran creados en POWER BI lo que permitird que los perfiles puedan ser
facilmente compartidos con las empresas relacionadas al comercio exterior y publico en
general.

El perfil de mercado se podra identificar tendencias por sectores, productos y otros
indicadores relevantes.

El perfil de producto se podra identificar las tendencias por mercado, empresas y otros
indicadores relevantes.

Las mejoras al CAMTRADE permitirdn ver los datos de comercio exterior de forma mas
optima.

Estas herramientas serdn un insumo primordial para la toma de decisiones de las empresas
relacionadas al comercio exterior.

Incluye:

- Elaboracidn de una plantilla Perfil Mercado — SUIZA
o Cantidad de hojas que tendra el reporte serd maximo de 5 hojas (alto:720 px y ancho
1280 px) y cada hoja contendra logos, menu de navegacion, filtros, indicadores,
cuadros y graficos no siempre contendra mapas e imagenes.
o Colores: se utilizara una paleta institucional.
o Cantidad de fuentes: un maximo de 7 fuentes de datos
Las fuentes de datos seran proporcionadas por el cliente

- Elaboracidn de una plantilla: Perfil Producto- CACAO

o Cantidad de hojas que tendra el reporte sera maximo de 5 hojas (alto:720 px y ancho
1280 px) y cada hoja contendra logos, menu de navegacion, filtros, indicadores,
cuadros y graficos no siempre contendra mapas e imagenes.
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o Colores: se utilizara una paleta institucional.
o Cantidad de fuentes: un maximo de 7 fuentes de datos
o Las fuentes de datos seran proporcionadas por el cliente

- Mejoras del Camtrade para la optimacién a Power BI
e Migracion de paquetes SQL Server Integration Services 2012 a SQL Server
Integration Services 2022.
o Crear un nuevo proyecto en SQL Server Integration Services 2022 para
automatizar los procesos de carga del CAMTRADE
Migrar los paquetes de exportaciones e importaciones
Realizar pruebas de carga
Validar los resultados de la carga
Despliegue en ambientes de produccidn
e Mejorar la performance a las consultas de la base de importaciones.
o Crear un ambiente de desarrollo.
o Mejorar la performance de las consultas de importacidn
o Validar los resultados
o

o O O O

Despliegue en ambientes de produccién

Beneficios para los usuarios internos:

e Informacion de comercio exterior

e Explotacidn de datos mediante POWER BI (incluye la licencia pro mientras dure el
proyecto).

® Acceso a los reportes 24/7 en la red de la CCL.

® Creacidn de plantillas personalizadas.

2- Objetivo de la Consultoria:

Desarrollar las capacidades del equipo técnico del drea de Inteligencia Comercial y el area
de sistemas para el fortalecimiento de los mddulos de atencién sectorial en inteligencia
comercial, especificamente para el desarrollo de dos plantillas perfil mercado y perfil
producto usando herramientas de inteligencia comercial - POWER BI, de manera que dicho
servicio se convierta en una herramienta aliada de inteligencia para brindar informacién
rapida y eficiente para las MYPES, pequefias empresas y publico en general.

3- Contratante:
Swisscontact, Fundacidn Suiza de Cooperacion para el Desarrollo Técnico.
4- Tareas:

A. Plantilla Perfil Mercado-Suiza

1. Recoleccion de las fuentes: serdn proporcionadas en la reunidn inicial por el cliente

2. Andlisis y limpieza de las fuentes: desarrollar la lista de los requerimientos funcionales
y no funcionales. En esta fase se definird la arquitectura de la solucién y las herramientas
a utilizar; esta fase sera crucial para determinar los indicadores.
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3. Disefo y Construccioén de la plantilla Perfil Mercado: desarrollar la propuesta en base a
los colores institucionales y proceder con la construccion.

4. Validacién: se habilitard un ambiente de QA para la validacion de la plantilla de perfil
mercado.

5. Puesta en produccién y publicacion: desplegar la plantilla de perfil mercado en la
ambiente producciéon y se procedera a publicar

6. El consultor llevara a cabo las tareas mencionadas en los puntos 1 al 5 en estrecha
colaboracidn con los departamentos de Inteligencia Comercial y el drea de sistemas, a
fin de que de manera demostrativa para que en el futuro la CCL pueda replicar los
procesos.

B. Plantilla Perfil Producto — Cacao

1. Recoleccion de las fuentes: serdn proporcionadas en la reunién inicial por el cliente

2. Andlisis y limpieza de las fuentes: desarrollar la lista de los requerimientos funcionales
y no funcionales. En esta fase se definira la arquitectura de la solucién y las herramientas
a utilizar; esta fase sera crucial para determinar los indicadores.

3. Disefno y Construccion de la plantilla Perfil Producto: desarrollar la propuesta en base a
los colores institucionales y proceder con la construccién.

4. Validacién: se habilitard un ambiente de QA para la validacidn de la plantilla de perfil
producto.

5. Puesta en produccién y publicacidn: desplegar la plantilla de perfil producto en la
ambiente producciéon y se procederd a publicar

6. El consultor llevard a cabo las tareas mencionadas en los puntos 1 al 5 en estrecha
colaboracidén con los departamentos de Inteligencia Comercial y el drea de sistemas, a
fin de que de manera demostrativa para que en el futuro la CCL pueda replicar los
procesos.

C. Mejoras CAMTRADE

1. Migracién de paquetes SQL Server Integration Services 2012 a SQL Server Integration
Services 2022.

a. Crear un nuevo proyecto en SQL Server Integration Services 2022 para
automatizar los procesos de carga del CAMTRADE

Migrar los paquetes de exportaciones e importaciones

Realizar pruebas de carga

Validar los resultados de la carga

Despliegue en ambientes de produccién
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2. Mejorar la performance a las consultas de la base de importaciones.
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Crear un ambiente de desarrollo.
Mejorar la performance de las consultas de importacion
Validar los resultados
Despliegue en ambientes de produccién
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3. El consultor llevara a cabo las tareas mencionadas en los puntos 1 al 3 en estrecha
colaboracidn con los departamentos de Inteligencia Comercial y el drea de sistemas, a
fin de que de manera demostrativa para que en el futuro la CCL pueda replicar los
procesos.

5- Perfil del consultor
El Proveedor debe contar con el siguiente Perfil:

e Ingeniero de Sistemas e Informatica.

e Especializacion: Diplomado y/o Curso en Gestién de comercio exterior, Gestién
de Proyectos con Metodologias Agiles, Business Intelligence y Microsoft Power
BI.

e Experiencia: minimo 8 afios de experiencia como asistente y/o analista en:
gestidn y/o sistematizacidn y/o procesamiento de informacion o mantenimiento
de modelos de datos y/o mantenimiento de plataformas de business
intelligence(Bl) y/o arquitectura de sistemas y/o procesamiento de datos.

e Conocimiento en terminologia y base de datos de comercio exterior.

6- Productos a entregar y cronograma de entregables:
Como parte de la presente consultoria, el consultor/a entregara lo siguiente:

Productos Monto o
% de
pago
1 1. Plan de trabajo incluyendo cronograma de
Hasta el
tareas. 21/06/2024 50%
2 2. Informe final incluyendo el detalle de Ia
consultoria realizada, imagenes de las Plantilla Hasta ol .
Perfil producto, perfil mercado, mejoras del 18/07/2024 50%
Camtrade, conclusiones y recomendaciones.

Los productos deberdn entregarse en fisico o via correo electrénico a:
maria.rodriguez@sippo.pe

Los pagos indicados seran abonados contra presentacion de comprobantes de pago (recibo
de honorarios).

7- Duracion de la consultoria:

La consultoria tiene una duracion de 30 dias a partir de la firma del contrato.
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El consultor sera responsable por la calidad ofrecida del servicio ofertado, el cual no podra
ser menor de un (01) afio contado a partir de la conformidad otorgada.

8- Postulacion:

Los interesados sirvanse enviar carta de presentacion y propuesta econdmica indicando la
experiencia laboral o consultorias realizadas y relacionadas al tema, al correo electrénico
info@sippo.pe indicando en el asunto “DESARROLLO DE PLANTILLAS CON HERRAMIENTAS
DE INTELIGENCIA COMERCIAL” hasta el 13/06/2024 12:00 hrs.
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